Especialidad de Colportaje 

Introducción 
Nosotros como cristianos deberíamos saber la importancia de la literatura que Dios nos dejó para que nos instruyéramos ya que Dios es el inventor de la página impresa. Por lo tanto nosotros como cristianos y Guías Mayores debemos entender la importancia del colportaje evangélico en este mundo y así como Dios nos puso el ejemplo y sus discípulos en los siguientes párrafos: 

Dios es el inventor de la página impresa y Moisés recibió la orden de parte de Dios de escribir un libro: "Y Jehová dijo a Moisés escribe esto para memoria de un libro". Éxodo 17:14. Dios le ordenó a sus profetas que escribieran sus mensajes: "Y miré, y he aquí una mano me fu‚ enviada y en ella había un rollo de libro. Ezequiel 2:9, 3:1-3. Apocalipsis 1:11. Cristo utilizó el libro: "Y vino a Nazaret, donde había sido criado y entro conforme a su costumbre, el día de Sábado en la sinagoga y se levantó a leer. Y fuele dado el libro del profeta Isaías y como abrió el libro, halló el lugar donde estaba escrito". Lucas 4:16-30. 

Los ángeles utilizaron el libro: "Y la voz que oí del cielo habló otra vez conmigo, y dijo: Ve toma el librito abierto de mano del ángel que esta sobre el mar y sobre la tierra. Y fu¡ al ángel diciéndole que me diese el librito y el me dijo toma trágalo; amargar tu vientre, pero en tu boca se dulce como la miel". Apocalipsis 10:8-10 . 

San Pablo utilizó los libros: "Lucas solo está conmigo, toma a Marcos, y tráele contigo: porque me es útil para el ministerio, trae cuando vinieres el capote que deje en Troas en casa de Carpo; y los libros, mayormente los pergaminos". Timoteo 4:11-13. 

Si no fuera por el alcance de la página impresa muchos no llegarías a conocer el mensaje que Dios tiene para ellos en este tiempo. La página impresa tiene alcances y trascendencia eterna es un poder para el bien de todo el mundo. 

"Debidamente desempeñada, la obra del colportor es una obra misionera del mas elevado carácter. De esta manera llegar el mensaje donde el ministro no puede ir, y la atención de muchos ser llamada a los importantes sucesos relacionados con las últimas escenas de la historia de este mundo". Colportor E. pag.16 1p. 
"Porque si no fuese por los esfuerzos del colportor muchos no oirían la amonestación" Joyas de los Testimonios Tomo 2 pag. 252. 
"Si hay una obra mas importante que otra es la de presentar al público nuestras publicaciones induciendo as¡ a escudriñar las Escrituras". Joyas de los Testimonios Tomo 4 pag. 390. 
"No hay otra obra superior a la del colportaje evangélico, pues ella envuelve el cumplimiento de los, deberes morales mas importantes". Colportor E. pag. 23 p rrafo 3. 
El Colportor 

Un colportor debe tener ciertas cualidades y pueden ser las siguientes: 

a. Es Inteligente. 

b. Teme a Dios. 

c. Ama la verdad. 

d. Es evangelista. 

e. Es fiel. 

f. s un verdadero cristiano. 

"El colportor inteligente que teme a Dios y ama la verdad debe ser respetado, porque ocupa una posición igual a la del ministro". CE. pag 65 p rrafo 3 
"El evangelista que se ocupa en la obra del colportaje está realizando un servicio tan importante como el de predicar el Evangelio ante una congregación Sábado tras Sábado. Dios considera al fiel colportor evangélico con tanta aprobación como a cualquier ministro fiel". CE. pag. 67 párrafo 2. 
"La razón por la cual muchos han fracasado en la obra del colportaje es porque no eran verdaderos cristianos" CE. pag.73 párrafo 2. 

El colportor para mantenerse económicamente tiene una comisión entre el 40% y el 50% de una ganancia sobre la venta al público. El precio de sus libros contempla la siguiente distribución. 

· Derecho de Autor 

· Costo de Negativos 

· Costo de Impresión 

· Gastos Administrativos 

· Regalías de colportores 

· Ganancia de colportores 

Un colportor para poder vender un libro debe contemplar las siguientes cualidades. 

1. Llamar la atención del cliente ( Frase Interesante ) 

2. Despertar el interés del cliente ( Frase de Atención ) 

3. Excitar el deseo de ganar ( Frase de Bienestar ) 

4. Llevar a la persuasión al cliente ( Frase de Razonamiento ) 

5. Llevar a la convicción del cliente ( F.B. ) 

6. Llevar a la acción ( P.D.A. ) 

